
1.   Escojas el dia, tiempo, y localización — Para crecer mantén esto consistente.

2.  Invitar y Promocionar — Haz una lista, promociona en plataformas sociales y 
haz llamadas. Anímalos a traer amigos.

3.  Dar seguimiento y recordar — Llame 24 horas antes, comparta lo emocionado 
que está para verlos, y enviar un mensaje de texto la mañana del evento.

4. Empezar puntualmente y dar muestras — Respeta a la gente que están 
puntualmente y da muestras cuando llegan. Controlar la sala y la agenda de la 
reunión.

5.  Comparta la información de la compañía — Bienestar por dentro y por fuera. 
Comparta testimonios de productos y negocios.

6.  Hacer preguntas — y responda todas las preguntas con testimonios.  
(siempre mantenga las preguntas hasta que termine la introducción)

7.   Llamada a la acción — ¿Quién escuchó algo que les interesó sobre los 
productos o la oportunidad de negocio? Vamos a empezar!

8.   Pregunta a quién le gustaría ser anfitrión — 
y compartir con sus amigos/familiares.  
Explique los beneficios de hospedar.  
Los que se inscriben, programan  
el suyo inmediatamente.
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